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Produkt Vision Statement:

Kurz- 8 Zielgruppe
* beschreibung Applikation
Potenzial

Was ist es? Wer benoétigt es?
Wofiir soll es eingesetzt

werden?

www.peterkairies.de

i/

Mehrwert
Nutzen
USP

Warum?

“ 3-5 Kern-

Anforderungen

Welche
Kernanforderungen soll
es erfillen?

€ Target-Preis
Zahlungsmodell

Wieviel darf es kosten?

Erlos-
modell

Wie wollen wir damit
verdienen?
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